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Ma'rktkenntnis und
Verhandlungsgeschick

WETTINGEN | Die Firma Immocall Immobilienverkauf wurde vor
sieben Jahren von Roger Kiing' gegriindet. Der Makler kennt dank
seiner langjihrigen Verkaufserfahrung den Immobilienmarkt bes-
tens und weiss, was es braucht, um erfolgreich zu verkaufen. Sein
Motto ist denn auch: Marktkenntnis und Verhandlungsgeschick
bringen bessere Preise. Roger Kiing sieht sich vorwiegend als «Ni-
schenplayen, der es versteht, auch «schwierig zu verkaufende» Ob-
jekte an den Mann zu bringen. «Eine personliche und kompetente
Beratung und Betreuung wird bei jedem Verkauf garantiert. Zu-
dem wird bei jedem Objekt Wert auf eine Kkorrekte, ansprechende
Prisentation gelegt. Und jedes Mandat wird mit grosster Sorgfalt
und Professionalitit behandelt, sagt Roger Kiing. Immocal ver-
fligt {iber ein gutes Netzwerk, arbeitet bei Bedarf mit anderen Im-
mobilienmaklern zusammen. Auch die Vermittlungsgebiihren von
Immocall diirfen sich sehen lassen, liegen sie doch eher unter dem
{iblichen Marktpreis. So erstaunt es denn nicht, dass Immocall
{iber einen ansehnlichen Kundenstamm verfiigt und im ganzen
Kanton gut verankert ist. (CFR)

Immocall, Rosenauweg 33, 5430 Wettingen,
Telefon 056 426 60 60 oder 079 609 50 43;
www.immocall.ch




